Investment & Sales Manager skupiny investhy

Smyslrole

Roli Investment & Sales Managera Ize chapat jako kli€ovou pozici, ktera zahrnuje jak fizeni investicnich aktivit, tak prodejni strategie
spole¢nosti. Tato osoba by méla byt schopna najit a vyuZit pfileZitosti pro rdst a zisk spole¢nosti, zatimco soucasné akviruje, tak také
udrzuje a rozviji vztahy se zakazniky a dosahuje stanovenych prodejnich cild.

Napln prace

- Vyhleddavani a analyza investi¢nich pfilezitosti: Investi¢ni manazer priib&zné vyhledava nové investiéni
pfilezitosti na trhu, analyzuje jejich potencidl a rizika a navrhuje vhodné investi¢ni strategie.

- Pfiprava investi¢nich navrhi: Investi¢ni manazer pfipravuje podrobné investi¢ni navrhy, které obsahuji analyzu
trhu, finanéni progndzy, odhadovanou navratnost investic a doporuceni pro rozhodnuti vedeni spole¢nosti.

- Sprava investi¢niho portfolia: Investi¢ni manazer Fidi stavajici investi¢ni portfolio s cilem maximalizovat vynosy
a minimalizovat rizika.

- Sledovani vykonnosti investic: Investiéni manazer pravideln& monitoruje vykonnost investic a pfizplsobuje
strategie podle aktudlni situace na trhu.

- Rizeni prodejniho tymu: Investment & Sales manager je zodpovédny za vedeni, motivaci a rozvoj svého tymu
obchodnikd s cilem dosdhnout co nejlepsich vysledkd v prodeii.

- Planovani a stanoveni prodejnich cill: Investment & Sales manager spolupracuje s vedenim spole¢nosti na
stanoveni prodejnich cilll a strategii, které jsou v souladu s celkovymi obchodnimi cili organizace.

- Akvizice novych zakaznikd: Investment & Sales manager aktivné vyhledava nové zakazniky a obchodni
prilezitosti, navazuje kontakty a prezentuje nabidku spole¢nosti.

- Udrzovani a rozvoj vztah( se stavajicimi zakazniky: Investment & Sales manager je zodpovédny za udrzovani
dobrych vztah( se stavajicimi zakazniky, fedeni jejich potieb a zajisténi jejich spokojenosti.

- Sledovani trhu a konkurence: Investment & Sales manager pravidelné sleduje vyvoj na trhu, aktivity konkurence
a nové trendy, aby mohl pfizplsobit prodejni strategie a udrzet konkurenceschopnost spole¢nosti.

Povinnosti

- Zodpovédnost za dosazeni obchodnich cilll spoleénost.

- Pravidelna kontrola vykonnosti obchodniho tymu, véetné poskytovani zpétné vazby a podpory pro zlepseni.

- Dodrzovani internich procest a pravidel: Investment & Sales Manager je povinen dodrZovat v§echny interni
procesy a pravidla tykajici se investi¢ni a prodejni ¢innosti spole¢nosti.

- Zajisténi souladu s pravnimi predpisy: Investment & Sales Manager musi zajistit, Ze veskera obchodni aktivita
spolecnosti je v souladu s platnymi pravnimi pfedpisy a regulacemi.

- Kontrola rizik: Investment & Sales Manager je zodpovédny za identifikaci a fizeni potencidlnich rizik spojenych s
investi¢nimi aktivitami spole¢nosti.

- Kontrola kvality investic a jejich prodeje: Investment & Sales Manager je zodpovédny za kontrolu kvality
investi¢nich rozhodnuti a prodejnich aktivit svého tymu, aby byly spinény pozadavky zdkaznik( i spole&nosti.

Planovani

- Pravidelné zhodnoceni aktualni situace spole€nosti a trhu, s cilem identifikovat pfilezitosti a hrozby v oblasti
obchodni ¢innosti.

- Vytvéafeni obchodnich pléand pro riizna obdobi (kratkodobé, stfednédobé, dlouhodobé), které zohledriuji potieby
spole¢nosti, trhu ve spolupraci se CBO.

- Rozvoj investi¢ni strategie: Investment & Sales Manager navrhuje dlouhodobou investi¢ni strategii spole¢nosti,
ktera je v souladu s jejimi obchodnimi cili a rizikovou toleranci.

- Stanoveni investi¢nich cil(: stanovuje konkrétni investiéni cile pro jednotlivé projekty nebo sektory, které maji
byt dosazeny v ramci stanovené strategie.

- Stanoveni konkrétnich cilé a ukazatell vykonnosti pro svij obchodni tym.
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Prava

Prijimani strategickych rozhodnuti tykajicich se obchodni ¢innosti spole¢nosti.

Pistup k vedkerym informacim a zdrojlim potfebnym pro fadné plnéni svych povinnosti.

Delegovani Ukolll a pravomoci na své podfizené a kontrola jejich pInéni.

Rozhodovani o prodejnich aktivitdch: ma pravo rozhodovat o prodejnich aktivitach a strategiich v souladu s
internimi procesy a schvalenym rozpodtem.

Zavérem

Zavérem, Investment & Sales Manager spole¢nosti Investhy, a.s. je zodpovédny za fizeni investi¢nich a prodejnich
aktivit spoleénosti s cilem dosahnout stanovenych obchodnich cilli, maximalizovat trzby a zisk spoleénosti a zajistit
jeji konkurenceschopnost na trhu.

Strategie pro vzdélavani svého obchodniho tymu

1.Analyza potieb a dovednosti obchodniho tymu

- Identifikace kli¢ovych dovednosti a znalosti, které jsou nezbytné pro Uspésné pinéni obchodnich cill.
- Zhodnoceni sou¢asnych schopnosti a irovné odbornosti ¢lend tymu.

- Identifikace mezery mezi sou¢asnymi a pozadovanymi dovednostmi.

2. Stanoveni cili vzdélavaciho programu:

- Definice konkrétnich cilll a vysledk(, kterych by mélo byt dosazeno prostfednictvim vzdélavacich aktivit.
- Uréeni priorit a ¢asového horizontu pro dosazeni téchto cild.

3. Vybér vhodnych metod a forem vzdélavani:

- Zohlednéni riznych moznosti vzdélavani, jako jsou interni $koleni, externi kurzy, konference, webinéfe, e-
learning atd.

- Volba metod a forem, které nejlépe vyhovuji potfebam obchodniho tymu a spolec¢nosti.

4. Planovani a organizace vzdélavacich aktivit:

- Sestaveni harmonogramu vzdéldvacich akci, ktery zohledfiuje ¢asové moznosti a potfeby svého tymu.
- Zajisténi dostateénych zdrojl u CBO (finanénich, materidlnich i personalnich) pro realizaci vzdélavacinho
programu.

5. Monitoring a hodnoceni tuéinnosti vzdélavani:

- Prlibé&zné sledovani G¢asti na vzdélavacich aktivitach a jejich kvality.

- Hodnoceni dopadu vzdéldvani na vykonnost svého obchodniho tymu a dosazeni stanovenych cild.

- Zpétna vazba od ¢lend obchodniho tymu a pipadné Upravy vzdélavaciho programu.

6. Podpora kontinualniho rozvoje a udrzitelnosti vzdélavani:

- Vytvéreni prostfedi, které podporuje trvaly rozvoj dovednosti a znalosti svého obchodniho tymu.
- Revize a aktualizace vzdélavaci strategie podle ménicich se potfeb spole¢nosti ve spolupraci se CBO.

Strategie pro vzdélavani svého obchodniho tymu by méla byt zamérena na rozvoj kliCovych dovednosti a
znalosti, které prispivaji k dosaZeni obchodnich cilli spoleénosti ve spolupraci se CBO. Investment & Sales
Manager by mél zajistit systematicky pristup k planovani, organizaci, monitoringu a hodnoceni
vzdélavacich aktivit, a podporovat kontinualni rozvoj svého tymu.
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